
 

 

 

BestValue accompagne les actionnaires de ECEM dans le processus de cession 

de leur société 

BestValue est heureuse de vous annoncer la cession de la société Entreprise de Construction Et de Montage 

(en abrégé : ECEM) au profit de la société Duchêne, filiale du groupe Eiffage Benelux. 

Active sur le marché belge depuis plus de 8 ans, Access Systems est spécialisée dans la fourniture de 

services personnalisés pour la vente, l'installation, la maintenance et le dépannage technique de toutes 

les marques de portes industrielles. La société est située dans le zoning de Villers-le-Bouillet, en province 

de Liège. Access Systems compte 25 salariés et plus de 4 000 clients, principalement en région wallonne, 

issus de secteurs variés, tels que la construction, le transport, l'agroalimentaire ou la distribution. 

L’association avec EMI, détenue à 51% par le fonds Private Equity Morphosis Capital et à 49% par Jérôme 

France, son actuel CEO, va permettre à Access Systems d’accélérer sa croissance et de fournir à ses 

clients des services intégrés personnalisés basés sur le modèle développé par EMI. Access Systems ne 

fabriquant pas de portes industrielles, cela permettra à EMI d’étendre sa présence sur le marché belge 

en vendant ses solutions d'accès industriel produites en Roumanie. Access Systems continuera à opérer 

en Belgique sous sa propre marque, et deux des fondateurs, François Pirnay et Jean-Benoît Leroy, 

resteront impliqués dans les activités quotidiennes de l'entreprise. Par ailleurs, les deux sociétés 

envisagent de pénétrer ensemble le marché de la Flandre et du Luxembourg. 

Nous sommes heureux d’avoir accompagné les actionnaires de Access Systems dans l’ensemble de leur 

processus de cession, depuis la valorisation jusqu’à la conclusion de la transaction.
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Responsable du dossier 

Pierre THIRY 

Project Leader 

+32 475 52 81 44 

p.thiry@best-value.be 

Fondée en 1987, la société familiale ECEM, avait pour activité première la construction de halls 

agricoles et industriels. Idéalement située au bord du zoning de la SPI à Tinlot, les activités de la société 

sont aujourd’hui divisées en 4 pôles : le négoce en acier, la quincaillerie, la construction métallique et 

les traitements de surface. Parmi sa clientèle de particuliers et professionnels, ECEM a tissé une bonne 

relation commerciale avec la société Sodemat, aujourd’hui un de ses principaux clients. Filiale du 

Groupe Eiffage, Sodemat initiera ensuite le rapprochement entre le groupe et la société ECEM. 

De l’autre côté de la table, la société Duchêne, elle aussi filiale du groupe Eiffage Benelux, spécialisée 

dans les travaux de Bâtiments, Génie Civil, Menuiserie, et Electrification du Rail. Avec une activité 

globale supérieure à 170 millions d’euros et comptant plus de 450 ouvriers et employés, la société 

Duchêne entend bien poursuivre sa croissance pour rester un acteur toujours plus incontournable sur 

le marché Wallon grâce au développement d’un atelier de construction de structures bois et de 

constructions métalliques au sein des locaux de ECEM. 

Nous sommes heureux d’avoir accompagné les actionnaires de la société ECEM dans l’ensemble de 

leur processus de cession, depuis la valorisation jusqu’à la conclusion de la transaction. 

www.best-value.be 

S
e

ll
-s

id
e

 
B

u
y
-s

id
e

 


