
Sell-side : KBC Oaklins Securities, CMS DeBacker
Buy-side : BestValue, DBB & Defenso

Company : Entreprises Esmer
Buyer : Holding wallonne privée

Créées en 2007, les Entreprises Esmer se sont rapidement imposées comme
un acteur de référence dans l’installation de systèmes HVAC et de solutions
sanitaires sur le marché B2B belge. Fortes d’une expertise reconnue et d’un
savoir-faire éprouvé, elles ont su bâtir une réputation solide auprès de leurs
clients et partenaires.

Les actionnaires historiques resteront pleinement impliqués dans la gestion
quotidienne des Entreprises Esmer, garantissant ainsi une stabilité et une
continuité dans les opérations. Grâce à cette nouvelle dynamique, Esmer
pourra capitaliser sur l’expertise de son nouvel investisseur pour renforcer
son positionnement sur le marché et accélérer son développement.

Nous sommes fiers d’avoir accompagné cet investisseur tout au long du
processus d’acquisition, depuis l’identification de la contrepartie jusqu’à la
conclusion de l’association. Cette transaction illustre une fois de plus notre
engagement à favoriser des partenariats stratégiques solides et pérennes, au
service du dynamisme économique et du développement des PME belges.
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BestValue est heureuse de vous annoncer
l’acquisition d’une participation majoritaire par une
holding wallonne privée au sein des Entreprises
Esmer, marquant ainsi une étape clé dans
l’évolution de cette PME belge à fort potentiel.
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En cette fin d’année 2024, les fondateurs, Islam et Murat Esmer, ont
concrétisé une association stratégique avec une holding privée wallonne, qui
viendra soutenir la croissance et le développement futur de l’entreprise.
Cette alliance permettra aux Entreprises Esmer de poursuivre leur expansion
et de répondre aux nouveaux défis du secteur avec encore plus de
ressources et d’ambition.


